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OUT OF OFFICEOUT OF OFFICE Christie's-Expertin Rachel Koffsky über das

Geheimnis wertvoller Handtaschen.

L E B E NL E B E N

„Männer sind Impulskäufer“
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SS ie kam von Con nec ti cut über New York vor ei nem Jahr nach
Lon don: Ra chel Koffsky jagt für das Auk ti ons haus Chris tie's

nach Samm ler hand ta schen. Da mit hat die 27-Jäh ri ge ein neu es In ‐
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vest ment seg ment auf ge tan. Wir tref fen sie in Ham burg, wo sie zu ‐
vor im klei nen Kreis ei nen Vor trag über Fak ten und Fakes hielt.

MM Sie sind von Beruf Handtaschenexpertin, die wohl einzige weltweit.
Wie wird man das?

RACHEL KOFFSKY Ei gent lich bin ich Ma the ma ti ke rin mit ei nem
zwei ten Mas ter in Kunst ge schich te. Weil mich Zah len jon glie ren
be geis tert, lan de te ich aber nicht im Mu se um, son dern bei Chris ‐
tie's. Dort kann ich bei de Be rufs fel der ver bin den. Zu den Hand ta ‐
schen kam ich aus Lei den schaft.

Wie viele Taschen haben Sie?

Ich hat te jede Men ge. Bei mei nem Um zug von New York nach Lon ‐
don vor ei nem Jahr habe ich dann aus ge mis tet und nur fünf um ‐
ge sie delt: Eine Cé li ne-Tote-Bag für den Tag, eine Fen di „Hol d all“
fürs Wo chen en de, eine Vin ta ge-Wild le der clutch von Her mès zum
Aus ge hen, eine schwar ze „Ca vi ar 2.55“ von Cha nel für Soirées.
Und eine Brief ta sche von Lou is Vuit ton, in die der Pass passt, für
die stän di gen Flug rei sen.

Ihr Favorit?

Die Cha nel. Die ers te, die ich mir selbst ge kauft habe, 2012 für
3800 Dol lar in New York. Ich recht fer tig te den Er werb da mit, dass
mir dop pel te Pay back-Punk te auf mei ner Kre dit kar te gut ge schrie ‐
ben wur den.

Christie's hat zuletzt zwei „Himalaya Birkin“-Bags mit Goldverschlüssen
und 205 Diamanten für 338 000 Euro versteigert. Ist da jemand überge-
schnappt?

Die „Hi ma la ya“ ist eine Ra ri tät. Mir sind nur drei welt weit be ‐
kannt. Of fi zi el le Zah len gibt es nicht.

Trotzdem, finden Sie das noch angemessen?
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Die Ta sche ist der Gip fel. Kro ko le der mit ei nem Farb ver lauf von
schnee weiß bis stein grau her zu stel len ist eine Meis ter leis tung, ex ‐
trem auf wen dig. Ich habe die drit te ge ra de in Lon don ver stei gert.

Für?

183 950 Euro. In Eu ro pa ist das Re kord. Manch mal wün sche ich
mir eine Zeit ma schi ne. 1988 ging die ers te Kro ko-„Kel ly“ für 209
Pfund weg. Heu te kommt der Zweit markt für Lu xus ta schen auf ei ‐
nen Um satz von 29,6 Mil lio nen Euro al lein bei Auk tio nen, ohne
die kom mer zi el len Lä den und Se cond hand-Platt for men im Netz.

Was treibt diesen Boom?

Die ers te Ta sche aus der Samm lung Coco Cha nel steht heu te im
Smith so ni an. Das zeigt die ver schie de nen Be deu tun gen ei ner Ta ‐
sche: Im Mu se um ist sie Ar te fakt, bei Cha nel ein Tes tat ih res Ge ‐
nies, im Klei der schrank ei ner Frau wird sie zum All tags ge gen ‐
stand, für Samm ler ist sie ein Kunst werk.

Man spricht ja heute lieber von der Statement-Bag als von der Handta-
sche.

Das ist ein biss chen prä ten ti ös, aber nicht ganz falsch: Eine Hand ‐
ta sche sagt viel aus über Per sön lich keit, Stil, Kauf kraft und Selbst ‐
ver trau en der Trä ge rin. Und weil sie qua si die Ver län ge rung des
Arms dar stellt, fällt sie als Ers tes ins Auge.

Wer investiert bei Auktionen in Handtaschen – hauptsächlich Frauen
oder auch Männer?

Bei Uh ren und Schmuck sind bis zu 75 Pro zent der Käu fer Män ‐
ner. Bei Ta schen ist es noch um ge kehrt, die sind Frau en do mä ne.
Noch.

Ändert sich das?
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Ne ben den pro fes sio nel len Händ lern mi schen auch im mer mehr
an de re Män ner mit. Die krie gen über ihre Frau en mit, welch gro ‐
ßes Er lös po ten zi al in Ta schen steckt. Und das törnt sie an.

Zu welchen Marken würden Sie raten, abgesehen von Hermès und Cha-
nel?

De fi ni tiv alle li mi tier ten, num me rier ten De si gneredi tio nen. Je ex ‐
klu si ver, des to bes ser. Ich set ze auf die Kunst e di ti on der „Lady Di“
von Dior und die „Dio nysus“ von Guc ci. Ge ra de ha ben wir ei nen
Ruck sack von Lou is Vuit ton-Su pre me ver stei gert, für 13 000 Dol ‐
lar. Der Ver käu fer hat 100 Pro zent Mar ge er zielt.

Ist das Kaufverhalten bei Frauen und Männern unterschiedlich?

Lus ti ger wei se sind Män ner eher Im puls käu fer! Frau en re cher ‐
chie ren ge nau er und über le gen, wie wel ches Stück zu ih rer Gar ‐
de ro be passt.

Es kursieren Zahlen, dass Frauen im Schnitt 76 Tage ihres Lebens in ihrer
Handtasche rumwühlen.

Das glau be ich so fort! Ich fin ge re stän dig dar in her um, weil ich
pa ra no id bin in mei ner Angst, et was ver ges sen zu ha ben.

Wie können Männer ohne Handtasche überleben?

Ehr lich ge sagt: Es ist mir ein Rät sel.
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TASCHENRECHNERIN Ra chel Koffsky stu dier te an der Eli te u ni
Johns Hop kins. Sie war Ka ta log spe zia lis tin in Mu se en. Seit zwei
Jah ren ku ra tiert sie die Ta schen kol lek tio nen bei Chris tie's. Hier,
was al les in ihre Cha nel-Bag passt.

Das In ter view führ te mm-Mit ar bei te rin Usch ka Pit troff.
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